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Make, buy or join? 

Die Herausforderungen einer E-Commerce Präsenz

Christoph von Lattorff Mercateo Austria GmbH – Vortrag WKO E-Day, 6. März 2014
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Über uns

Mercateo
Die B2B 

Transaktionsplattform

Mercateo
B2B Marktplatz 

für Geschäftskunden

Mercateo
Der Mega-Händler für 

Geschäftskunden
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> 1 Mio.   
registrierte 

Geschäftskunden

> 20 Mio.  
verfügbare Artikel
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Time to market

Strategie

Entscheidungskriterien
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Ressourcen

Photo source: Shutterstock
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Herausforderungen eines eigenen Webshops
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Herausforderungen eines Markplatz
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Herausforderungen eines Händlers mit einer Plattform 

Plattform LogistikKatalogdaten
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Marktplatz als Mittelpunkt

Nur ein Ansprechpartner für beide Seiten
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Offener Markplatz

L
Lieferanten &

Hersteller

K
Kunde

Sendet Ware im Namen von "Mercateo"

Registriert sich 1x

Bestellung

1 Kreditor

Katalog

Rechnung

Bestellung
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Herausforderungen – Die Kunden 

Wieso nutzen 
B2B Käufer 

eine Plattform 
Kosten sparen Zeit sparen 

Über uns
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Heraus-
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Effizienz = alles aus einer Hand
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Bürobedarf

Bau, Handwerk, Agrar

Betriebs- und 

Lagerausstattung

Industriebedarf

Haustechnik, 

Gebäudetechnik

Hotel, Gastronomie

Hardware, Software, 

Telekommunikation

Elektronik, Elektrotechnik

Arbeitsschutz

Medizinbedarf, Therapie, 

Labor

Fahrzeugteile, Autozubehör

Weitere Kategorien

Ein sehr breites Sortiment 
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Sparen Sie Zeit im Einkauf
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Intelligente Suche

Warenkorboptimierung

Lieferzeitanalyse

Branchenspezifische 

Angebote

Anbindung an 

Warenwirtschaftssystem

Genehmigungsprozess

Dienstleistungen  und 

Customized products

Finanzierung

Spezielle B2B Lösungen 
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Kundenbasis und 

Akquise durch den 

Marktplatz 

Why join? 

Kombinierbar mit 

eigenem Webshop

Rechtliche 

Unterstützung

Einfache 

Internationalisierung

Kein Marketingaufwand

Low risk

Kundenausfall/

Bonität

kaum IT Aufwand 

Kundenservice auch 

international

Über uns
Entscheidungs-
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Heraus-

forderungen
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Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit!

Shop

Ihr Ansprechpartner:

Christoph von Lattorff

Countrymanager (Prokurist)

Mercateo Austria GmbH

Phone: +43 12532537

christoph.lattorff@mercateo.at 

Shop

www.mercateo.at 


